
Залогом качественной работы
фирмы «ДиатСпецМонтаж» яв-
ляется взвешенный подход на
всех этапах претворения проекта
в жизнь. Остановимся на основ-
ных из них.

1. Отношение заказчика.
Основа для качественного вы-
полнения фасадных работ за-
кладывается на этапе проведе-
ния тендера, когда заказчик вы-
бирает подрядную организацию.
«ДиатСпецМонтаж» не прини-
мает участия в тендере в следу-
ющих случаях:

- если у заказчика прямо или
косвенно проявляется настрой
сделать фасад «абы-как, лишь
бы подешевле»;

- если заказчик не имеет внят-
ного технического задания и не
желает тратить время и средства
на его подготовку, а тендер про-
водит, основываясь на стоимос-
ти некоего виртуального квад-
ратного метра фасада, который
не имеет никакого отношения к
объекту заказчика, тем самым,
предоставляя возможность от-
дельным фирмам-претендентам
давать нереально низкие по сто-
имости предложения. Как пра-
вило, впоследствии, заключив
договор на основе такого «де-
шевого» предложения, заказчик
начинает конфликтовать с под-
рядчиком, требующим под раз-
личными предлогами выделе-
ния дополнительных средств.
Заказчик заявляет, что его обма-
нули, хотя обман был спровоци-
рован им самим по причине не-
грамотного проведения тендера; 

- если заказчик не может га-
рантировать оплату выполнен-
ных работ в соответствии с до-
говором.

С другой стороны, многие за-
казчики, в первый раз сталки-

Основная специализация компа-
нии «ДиатСпецМонтаж» — мон-
таж вентилируемых фасадов лю-
бой сложности с различными
видами облицовки под ключ.
Базовой системой для монтажа
вентилируемого фасада являет-
ся система «ДИАТ». Кроме того
«ДиатСпецМонтаж» по желанию
заказчика может смонтировать
любую другую вентсистему с
применением любого типа об-
лицовки, при условии наличия
на все материалы разрешитель-
ной документации.

За прошедший год компания
«ДиатСпецМонтаж» в Москве и
Н. Новгороде смонтировала бо-
лее 27 тыс. м2 вентилируемых
фасадов различной сложности.

Но рост объемов работ — не
самоцель для компании. Изна-
чально основное внимание бы-
ло сосредоточено на качестве
монтажных работ. Именно вдум-
чивый подход к технологии
монтажа с учетом всех физичес-
ких процессов, протекающих в
системе вентилируемого фасада
в период эксплуатации, является
одной из отличительных осо-
бенностей фирмы «ДиатСпец-
Монтаж». Для достижения этой
цели компания ведет постоян-
ный мониторинг всех последних
исследований и публикаций по
вопросам несущей способности,
теплофизики, пожаробезопас-
ности и коррозионной стойкости
фасадных систем.

В то же время грамотно орга-
низованная система обучения,
регулярные плановые инструкта-
жи на местах и строгий кадро-
вый отбор в совокупности с га-
рантированной достойной опла-
той труда позволили сформиро-
вать стабильный трудовой кол-
лектив инженерно-технических
работников и монтажников.

ваясь с таким явлением, как
вентилируемые фасады, могут
не понимать специфики прове-
дения тендера и подготовки до-
говора. На наш взгляд, задача
подрядных организаций по-
мочь заказчику разобраться в
основных принципах ценообра-
зования, указать на возмож-
ность того, что некоторые фир-
мы-претенденты в силу своей
некомпетентности либо дело-
вой нечистоплотности для по-
беды на тендере занижают сто-
имость своих предложений, на-
деясь «накрутить» цены в про-
цессе заключения договора и
производства работ.

2. Подготовка договора.
Здесь возможны три варианта.

Правильный. Договор заклю-
чается на основе уже выполнен-
ной геодезической съемки и
проекта устройства вентилируе-
мого фасада, когда точно изве-
стны объемы работ, специфика-
ция и количество элементов по-
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доблицовочной конструкции,
оконных обрамлений, теплоизо-
ляционных и облицовочных ма-
териалов и их технологического
отхода и т.д.

Редкий. Геодезическая съемка
и проектирование входят в об-
щий договор. При этом заказчик
согласен откорректировать еди-
ничные расценки и объемы ра-
бот и, соответственно, сумму
договора после разработки про-
екта и уточнения расхода мате-
риалов на квадратный метр пло-
щади облицовки.

Распространенный. Геодезиче-
ская съемка и проектирование
входят в общий договор. При этом
заказчик настаивает на том, чтобы
стоимость квадратного метра об-
лицовки фасада фиксировалась, а
сумма договора могла изменяться
только при изменении объемов
работ. В этом случае подрядчик
либо разрабатывает проект на эта-
пе тендера за свой счет, либо за-
ключает договор «на глаз», рискуя
потерять часть прибыли.

Навесные вентилируемые
фасады (НВФ) — многогран-
ное и динамично развиваю-
щееся направление в строи-
тельстве и архитектуре. За
небольшой промежуток вре-
мени эта технология отделки
и утепления наружных ограж-
дающих конструкций, благо-
даря оптимальному соотно-
шению цена/качество, боль-
шой номенклатуре облицо-
вочных материалов и техно-
логичности монтажа, заслу-
жила доверие у проектиров-
щиков и строителей.

СЛАГАЕМЫЕ КАЧЕСТВА ФАСАДНЫХ РАБОТ

Òåõíîëîãèè ñòðîèòåëüñòâà 5(39)/2005

2. Торговый центр «Республика» по адресу: г. Н. Новгород, пл. Революции.
Облицовка: керамический гранит – 6500 м2

1. Деловой центр по адресу: г. Н. Новгород, ул. Решетниковская. Облицовка:
керамический гранит – 9500 м2



шивается на каждом объекте и
на котором указаны типичные
ошибки, допускаемые рабочими
при монтаже вентилируемого
фасада. Во время проведения
инструктажей в доступной фор-
ме объясняется монтажникам
характер воздействий на венти-
лируемый фасад в процессе его
эксплуатации, чтобы они реаль-
но представляли, к каким по-
следствиям может привести до-
пущенный ими брак.

Очень важным фактором, от-
рицательно влияющим на каче-
ство монтажа, является текучесть
кадров в подрядной организа-
ции. Не секрет, что существуют
организации, в которых по ка-
ким-либо причинам, будь то не-
грамотная договорная и эконо-
мическая политика, либо просто
морально-этическая нечисто-
плотность руководства, регуляр-
но не выполняются финансовые
обязательства перед рабочими.
Понятно, что в такой фирме вы-
сококвалифицированные мон-
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3. Поставки материалов. 
«ДиатСпецМонтаж» работает
только с проверенными постав-
щиками подконструкций, кре-
пежных элементов, теплоизоля-
ции, облицовочных материа-
лов. Продукция, поставляемая
этими фирмами, прошла испы-
тания на пригодность, и ее ка-
чество подтверждено наличием
технических свидетельств и
сертификатов.

4. Организация работ.
Ошибки монтажа вентилируе-
мого фасада могут привести к
возникновению различных ава-
рийных ситуаций, вплоть до об-
рушения облицовки. Поэтому
большое внимание инженерно-
технические работники фирмы
«ДиатСпецМонтаж» уделяют во-
просам контроля и повышения
качества монтажа.

Мы осознаем, что аморфность
руководства в вопросе постоян-
ного контроля качества монтажа
непременно передается далее

вниз согласно субординации. В
итоге рядовой монтажник для
увеличения скорости монтажа и,
соответственно, собственной за-
работной платы, может упрос-
тить технологию монтажа, пере-
став обращать внимание на не-
которые важные нюансы, от ко-
торых напрямую зависит надеж-
ность фасадной системы.

Избежать этого можно только
при условии, что информация,
представленная в технических
свидетельствах на системы вен-
тилируемого фасада, альбомах
технических решений, техноло-
гических картах и рекомендаци-
ях для монтирующих организа-
ций, будет твердо усваиваться
рабочими, непосредственно ве-
дущими монтаж фасадной сис-
темы. Путей здесь может быть
несколько, от регулярных инст-
руктажей на объекте до нагляд-
ной агитации. Например, наша
компания совместно с журналом
«Технологии строительства» раз-
работала плакат, который выве-

тажники долго не задерживают-
ся и ждать от нее качественно
выполненных фасадных работ
не приходится. 

Финансовая чистоплотность
по отношению к людям и гаран-
тированная достойная оплата
труда позволяет компании «Ди-
атСпецМонтаж» иметь в штате
достаточное количество высо-
коквалифицированных специа-
листов, совершенствующих
свой профессионализм от объ-
екта к объекту. 

123060, г. Москва, 
ул. Берзарина, д. 36, стр. 2 

Тел./факс:  (095) 192-64-10  
(095) 192-69-42  
(095) 589-27-47 

Е-mail: info@fasad-krovlya.ru
http://www.fasad-krovlya.ru/

6. Офисное здание компании «Русклимат» по адресу: г. Москва, ул.Нарвская, д. 21.
Облицовка: керамический гранит – 2500м2

7. Офисный центр по адресу: г. Москва, Ленинградский пр-кт, д. 47, стр. 2, 3. 
Облицовка: керамический гранит – 3500 м2

3, 4, 5. ЗАО «Экспоцентр» 
(павильон №3) по адресу: г. Москва,
Краснопресненская наб., д.14, стр.3.
Облицовка: керамический гранит,
композитный материал Alpolic/fr –
4000 м2
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